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ALAN-IT

лет опыта
в сфере 
IT-технологий 

25+
лет в бизнес-
аналитике

аналитических 
проектов

10 250+3
собственных 
аналитических 
сервиса

Компетенция в области предиктивной аналитики



Цифровая трансформация бизнеса



Ситуация на рынке

60% 
российских компаний 
составляют стратегии
цифровой трансформации*

*По данным информационно-аналитического проекта Docflow

32% 
российских компаний
внедряют решения 
по бизнес-аналитике*

Анализ компании IDC «На пути цифровой трансформации», 2017г:

компаний СМБ используют или планируют внедрить 
решения бизнес-аналитики в течение года.47%



интуиция аналитика

Организации, которые полагаются на статистику, 
принимают эффективные решения в три раза чаще. 

62% руководителей полагаются на опыт
и советы коллег.

Исследование консалтинговой
компании PwC показало:

Как руководители принимают
решения



Как решается сейчас

Отчёт по продажам 

в табличном виде

Визуализированный 

отчет по продажам



Таблицы VS Визуализация



Как работает Business Scanner



Business Scanner: продажи

Анализ продаж и прибыли:

за период: месяц, год, квартал

по сотрудникам

по контрагентам

по товарам или услугам

по геолокации

по дополнительным сегментам

сравнение год к году



Business Scanner: финансы

Анализ ДДС:

Движение денег за любой период: 

расходы, статьи затрат

Остатки денег на банковских счетах 

и в кассе

Дебиторская/кредиторская 

задолженность

Взаиморасчеты с поставщиками

Сравнение год к году



Business Scanner: логистика

Управление запасами

Инвентаризация 

и последующий анализ

Контроль наполнения складов

Движение остатков по складам 

(по кол-ву, в валюте)

Оборачиваемость товаров (по 

сегментам, по месяцам)



Business Scanner: аналитика+

Контрагенты (ABC)

Номенклатура (ABC)

Продажи (RFM)

Анализ сценариев



Business Scanner: маркетинг

Воронки продаж

Маркетинговые расходы

Контекстная реклама

Таргетированная реклама

Статистика сайта



Предиктивная аналитика

Можем спрогнозировать:

Объем продаж по дням недели 

Объем необходимого товара на складе

Объем необходимого к производству товара

Прогнозирование с точностью до 99% на основе: исторических 

данных, прогноза погоды, дня недели, значимых дат и т.д.



Установка Подключение
средств

визуализации

Сбор данных

Автоматизированный сбор данных из «1С»*

Интеграция в любую конфигурацию «1С»*

1С Коннектор

*Платформа 8.3



Интернет-службы

SalesForce, GitHub, Google 

Analytics, Exchange Online.

Локальные данные

Oracle Database, Analysis 

Services.

Другие источники

Microsoft Exchange, Hadoop 

(HDFS).

Сервисы Azure

Azure SQL, Stream Analytics.

Файлы

Excel, CSV, XML, JSON, книги, 

модели данных.

ERP-системы

SAP, NAV, AX.

ERP

Дополнительные источники данных



Автоматизация
сбора данных

Обработка, 

объединение
и проверка
качества данных

Интерактивные
панели управления
компанией

Этапы внедрения дополнительных
источников данных



Объективные управленческие решения и как
следствие рост прибыли

Повышение эффективности работы

Экономия времени

Полный контроль бизнеса

Что получит клиент

Сервис позволяет улучшить качество производимых товаров и
оказываемых услуг для конечного потребителя ваших клиентов



Внедрим готовые модули за 3 дня

Разработаем индивидуальные модули

Обучим работе с Business Scanner

Как мы работаем



Технологические партнеры с компетенцией в 1С

Бизнес-консультанты

Образовательные организации

Типы партнеров



Установка и настройка

Сопровождение

Разработка индивидуальных модулей

Агентские вознаграждения

Доработка клиентской базы «1С»

Консалтинг в области бизнеса

Консалтинг в области аналитики

Франшиза курсов

На чем партнеры зарабатывают



установка КДВС — 5 ч.

обучение работе с сервисом — 1 ч.

первичная выгрузка данных — 2 ч.

Итого: 8 ч. * 2 000₽/час = 16 000₽

Установка и настройка. Пример



контроль выгрузок — 30 мин.

адаптация запросов — 30 мин.

консультация по работе сервиса — 2 ч.

Итого: 3 ч. * 2000₽/час = 6 000₽

Сопровождение. Пример



Доработка базы «1С». Пример

Удаление дублей справочников — 4 ч.

Сегментация справочников номенклатуры 

и контрагентов — 5 ч.

Проверка корректности учета в БД клиента —

1 ч.

Итого: 10 часов * 2 000₽/час = 20 000₽



Разработка дополнительных 

модулей

Под специфические потребности клиента вы можете 
предложить индивидуальную разработку. 

А при наличии компетенции вы можете принять участие в 
разработке дополнительных модулей, например, на этапе 
подготовки источников данных, а так же на этапе разработки 
концепции нового модуля.

Дополнительный модуль оплачивается клиентом по сервисной модели.



Разработка дополнительных 

модулей



Консалтинговые услуги

Мы предлагаем партнерство не только компаниям с 

технической экспертизой, но и с компетенциями в области 

бизнес-консультаций и аналитики.



Франшиза курсов



Агентское вознаграждение

*Стоимость и сумма вознаграждения от продажи дополнительных 

опций указана в Калькуляторе.

Стоимость подключения, сопровождения, консалтинга в рамках 

партнерства с Business Scanner вы устанавливаете сами.

Тариф*

Стоимость руб. / 

мес.

Вознаграждение руб. / 

мес.

Расширенный+ 20 000 3333

Профессиональный 60 000 10000



Выгоды для партнеров

Инициация работы с новыми клиентами

Увеличение чека и повышение лояльности клиентов

Инфоповод для переговоров со старыми клиентами



Условия партнерства

Информационная поддержка

Поддержка в продажах и внедрении

Участие в совместных офлайн и онлайн 

мероприятиях

Обучение работе с Business Scanner

Помощь в разработке индивидуальных модулей 



Поддержка в продажах и внедрении

Сделаем две первых совместных продажи вашим клиентам

Сделаем два первых внедрения вашим клиентам



Совместные офлайн мероприятия

Вы приглашаете от 15 клиентов на 

мероприятие. ЦА – владельцы 

бизнеса

Мы оплачиваем расходы по аренде 

и питанию

80% продаж по итогам мероприятий



Совместные офлайн мероприятия

Мы готовим материалы для приглашения на 

вебинар

Вы собираете аудиторию

Мы проводим вебинар только для ваших клиентов

Готовый вебинар: «4 шага: как увеличить прибыль в компании за 3 

месяца»



Заключить договор

Пройти обучение

Получить статус партнера Business Scanner

Как стать партнером
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